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TRES DIAS DE CLINICS EN ORPROTEC 07
|

ORPROTEC 07, Feria Internacional de
Ortopedia y Ayudas Técnicas, ha cerrado
su programa de Clinics, que se celebraran
del 29 de noviembre al 1 de diciembre
coincidiendo con las tres jornadas de
duracion del certamen en Feria de
Valencia. El patrén de consumo de
productos ortoprotésicos, el tratamiento
de la escoliosis o desviacion de columna
y las nuevas cualificaciones profesionales
de ortopedia seran algunos de los temas
que se abordaran en estas jornadas.

Los Clinics de ORPROTEC, cuyo objetivo
es vincular y atraer la presencia de los
técnicos ortoprotésicos, prescriptores
y representantes de la administracion,
seran los siguientes:

Jueves 29 de noviembre

10:00 h

Titulo: Patron de consumo de la
prestacion ortoprotésica en diferentes
Comunidades Auténomas. El futuro
del mercado.

Ponentes:  Representantes de la
Administracién Sanitaria de Andalucia,
Cataluna, Pais Vasco y Comunidad
Valenciana.

Viernes 30 de noviembre

10:00 h

Titulo: Estudios clinicos realizados con
dispositivos para seleccionar y evaluar
los elementos ortopédicos:

Uso de la fotogrametria digital en corsés
Utilizacion de plataformas de equilibrio en
ayudas técnicas.

Ponentes: Médicos rehabilitadores

12:00 h

Titulo: Andlisis del tratamiento médico-
quirurgico de la escoliosis en la
Comunidad Valenciana.

Ponentes: Administracion Sanitaria (Dr.
Antonio Boada)

Especialista de COT (Dr. Antonio Martin)
Especialista de rehabilitacion (Dr. Jose
M2, Climent)

13:30 h

Presentacién del 45 Congreso nacional
SECOT - Sociedad Espanola de Cirugia
Ortopédica y Traumatologia - Valencia
2008

17:30 h

El Instituto Nacional de Cualificaciones
(Ministerio de Educacion y Ciencia)
presentara los borradores de las nuevas
cualificaciones profesionales de ortopedia:
Auxiliar en Ayudas Técnicas y Calzado
ortopédico.

Ponentes: Instituto nacional de
Cualificaciones (Ministerio de Educacién
y Ciencia)

Sabado 1 de diciembre

10:00 h

Titulo: Material prescindible e
imprescindible, actividad terapéutica vy
formacion del fisioterapeuta en el ambito
de la ortopedia y las ayudas técnicas.
Ayudas técnicas en centros de atencion a
dependientes.

Ayudas técnicas en centros geriatricos.
Ponentes: Fisioterapeutas, ll.lustre Col.
legi de Fisioterapeutes de la Comunitat
Valenciana
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NACE LA BECA FETOR

En el marco del acuerdo de co-
laboracién que la Federacion
Espanola de Técnicos Orto-
pédicos - FETOR ha firmado
con la escuela de estudios
de ortopedia Ramon y Cajal,
la Federacion ha convocado
la primera edicion de la Beca
FETOR con la que quiere re-
conocer el mejor trabajo de
fin de carrera de los estu-
diantes de técnica ortopro-
tésica de este centro.

La Federacién Espanola de
Técnicos Ortopédicos quiere
con esta iniciativa premiar el
esfuerzo y la dedicaciéon de
los futuros profesionales
del sector, asi como incen-
tivar su préxima incorpo-
racién al mercado laboral.
“La Beca FETOR premiara
el que se considere el me-
jor trabajo desde un punto
de vista técnico, innovador
y profesional, criterios que
no tienen que coincidir for-
zosamente con los varemos
académicos que aplique la
escuela Ramon y Cajal”, ex-
plica Santiago Maza, presi-
dente de FETOR. El Jurado
de la Beca -cuya dotacion
econdmica es de 300 eu-
ros- esta formado por re-
conocidos y prestigiosos
profesionales del sector or-
topédico.

FETOR estad realizando las
gestiones oportunas para
realizar la entrega de esta
Beca durante un acto que
se celebrarfa en el marco
de la Feria ORPROTEC, que
tendra lugar del 29 de novi-
embre al 1 de diciembre,
en Valencia. En el caso de
que ello no fuera posible,
la Federacién organizaria
un acto expresamente para
esta entrega en un lugar y
fecha por determinar.
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IBERMED SE INSTALA EN ESPANA

Esta asociacion negocia buenos precios con las empresas fabricantes para las
ortopedias agrupadas

Escaparate Ibermed, S.L. es la filial espanola de
“La Vitrine Medicale”, una de las mayores em-
presas del mercado francés de negocio de ma-
terial médico, ayudas técnicas y productos sani-
tarios. Desde hace un par de anos, Ilbermed se
ha introducido en Espana con el objetivo de im-
plantar en nuestro mercado el sistema que tan
bien funciona en el pais galo: agrupar a una serie
de ortopedias -compradores- y negociar con una
serie de empresas
fabricantes -vende-
dores- para que, a
través de lbermed,
puedan hacer nego-
cio ambas partes.

Francisco  Candon,
responsable de lber-
med en Espana, ex-
plica el “secreto”
de esta formula
que tan bien fun-
ciona en muchos
paises de Europa.
“Para las ortope-
dias reporta una
serie de ventajas
incuestionables:
asociarse a lber-
med es gratuito,

no hay cuota de pertenencia y no le obliga a
comprar a un fabricante determinado. Pero
si lo hace identificandose como agrupado
de Ibermed obtiene el descuento que hemos
pactado con cada fabricante, y del cual cada
ortopedia tiene conocimiento”. Pero aqui no
acaba la relacion de ventajas porque Candon
también apunta que “ademas, mejoramos la
informacion y la comunicacion entre todos
los integrantes del sector, reduciendo los
costes. Por ejemplo, entregamos catalogos
personalizados a cada ortopedia asociada”.

Francisco Candon, responsable de Ibermed en Espana

En toda esta organizacion, ademas, lbermed se
mantiene al margen en el momento de realizar
la compra en cuestiéon. “lbermed comunica
mensualmente a los fabricantes el listado
de agrupados para que estos en el momento
de la compra se beneficien de las ventajosas
condiciones pactadas. Ibermed en ningun
momento modifica los canales habituales de
compra, representantes, transporte, factura-
cion, etc. Respe-
tamos la inde-
pendencia total
del estableci-
miento porque
| nuestro objetivo
fundamental es
optimizar el po-
tencial de ven-
tas y rentabili-
zar al maximo
las compras”,
explica Francisco
~ Candon.

Sobre las empre-
sas proveedoras,
Candon  explica
que  “lbermed
cuenta ya con

18 fabricantes, li-
deres del sector, que colaboran con el pro-
yecto y seguimos trabajando para incorpo-
rar mas empresas, con el objetivo de ofrecer
un abanico de proveedores lo mas amplio
posible, que cubra todas las posibles ne-
cesidades de las ortopedias agrupadas”.

El sistema funciona con éxito en Francia y Can-
donnodudaquetambiénloharaen Espana.”En
Francia llevamos mas de diez anos de vida,
contamos con mas de 170 socios y tene-
mos el 20% de cuota de mercado. Aunque
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) EDITORIAL

Sin novedad en la compafia, que
se dirfa en la “mili”. Que en nues-
tro caso, es tanto como decir que no
hay nada nuevo que contar con res-
pecto al famoso catalogo de presta-
ciones ortoprotésicas que venimos
negociando con el Catsalut... desde
hace ya casi dos anos. jAhi es nadal!

En el articulo editorial del ultimo nu-
mero de FetorPress.news ya les co-
mentadbamos que el asunto era lento,
aunque los agentes del sector de la
ortopedia implicados en el tema -en-
tre ellos esta FETOR- ponfamos todo
de nuestra parte para que no lo fuera
tanto. También, como les avanzaba-
mos, a la vuelta de vacaciones pre-
sentamos al Catsalut una propuesta
de catdlogo en la que realizamos un
verdadero ejercicio de objetividad,
ajustando al maximo nuestras propo-
siciones y valorando, ante todo, las
necesidades de nuestros pacientes,
algo que por cierto nadie conoce me-
jor que nosotros.

El resultado de todo este esfuerzo
es evidente y significativo: el Catsa-
lut tiene sobre la mesa nuestra pro-
puesta de catdlogo de prestaciones
desde el dia 30 de septiembre; a dia
de hoy no hemos obtenido respues-
ta al respecto.

Pero si en este apartado no podemos
contarles nada nuevo, si lo hacemos
en aquellos que competen directa-
mente a nuestra responsabilidad, la
de FETOR. En este ambito, tenemos
una novedad que nace con la ilusién
de estrechar los vinculos entre nues-
tra Federacion y las entidades dedi-
cadas a la formacién de los futuros
profesionales de nuestro sector: la
Beca FETOR, que premiara el mejor
trabajo de fin de carrera de los estu-
diantes de la Escuela Ramén y Ca-
jal, de Barcelona. En nuestro deseo
estd que esta Beca se constituya,
con el tiempo, en un reconocimien-
to de prestigio dentro del sector or-
topédico.
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La formula de Ibermed funciona con éxito en muchos paises de Europa

sabemos que al principio la
gente duda, es un sistema
que funciona porque tiene
muchas y muy claras ven-
tajas. Tenemos plena con-
fianza en que acabara inte-
grandose y consolidandose
en el mercado espanol”.

¢Y cual es la situacion actual
y las previsiones de Ibermed
en Espana? Francisco Candon
también lo tiene claro. “Actual-
mente tenemos 44 socios,
que suponen 59 ortopedias,
pero las expectativas son al-
canzar los 200. (/El plazo de
tiempo? Hay profesionales
muy receptivos, que en se-
guida lo han visto claro y
se han asociado, pero como
es un sistema de funciona-
miento novedoso en Espana
también hay quien duda.

Esta formula funciona en
muchos paises de Europa y
estoy convencido que aqui
también acabarahaciéndolo,
solo es cuestion de tiempo”.

A modo de conclusion, Candon
quiere hacer llegar un men-
saje a las ortopedias. “lber-
med es mas una central de
negociacion que una central
de compras porque en rea-
lidad no obligamos a com-
prar a través nuestro, ni a
realizar un gasto minimo.
Ademas, Ibermed ofrece
también dos ventajas ana-
didas: permite que la orto-
pedia sea mas competitiva
y que disponga de catalo-
gos personalizados, que son
dos herramientas muy utiles
para optimizar sus ventas”.

FELICIDADES ANNA

hogar familiar.

de su primera hija.

La familia FETOR sigue creciendo. Nuestra companera, y a la
vez vicepresidenta de la Federacion, Anna Arbds, debutd el
pasado mes de agosto en su faceta de madre dando a luz a
una preciosa nina, Julia, que sin duda ha llenado de felicidad el

Desde estas lineas, queremos transmitirle nuestra mas sincera
felicitaciéon a Anna y a su marido, José Luis, por el nacimiento

ACTUALIDAD

LA PROTECCION DE DATOS, UNA OBLIGACION

FETOR organizé una interesante jornada para informar sobre este tema

La Federacion Espanola de Técnicos Ortopédicos - FETOR organizé el dia 18 de octubre, en la Sala de
Actos de Pimec en Barcelona una jornada informativa sobre la proteccion de datos, una necesidad y
a la vez un reto que las empresas deben cumplir en la actualidad. Los profesionales de Global Vision
Consulting, firma especializada en todos aquellos aspectos relativos a la seguridad de la informacién,
explicaron los conceptos basicos de la famosa Ley Organica de Proteccion de Datos de Caracter Per-
sonal (LOPD) y las obligaciones que de ella se derivan, en el transcurso de una jornada que los socios
de FETOR presentes calificaron de “muy Util, practica y clarificadora”

Tomas Soler, socio director de Global Vision Consulting, recordd que “el objetivo de esta Ley es ga-
rantizar y proteger las libertades publicas y los derechos fundamentales de las personas, reconoci-
dos por la Constitucion Espanola en el @ambito de los datos de caracter personal”. Esta Ley obliga a
las empresas “a respetar el derecho a la intimidad vy la privacidad de las personas titulares de los da-
tos que se tienen recogidos y almacenados”, anadié. En esta misma linea, Soler expuso un decélogo
de motivos para cumplir esta Ley, entre los cuales se destacaba su obligatoriedad y la posibilidad de
ser sancionados.

Tras comentar tres casos reales de sancion por no cumplir la Ley de Proteccion de Datos, se abrid un
interesante coloquio sobre el tema, durante el cual los asistentes realizaron formularon numerosas
preguntas al respecto a los profesionales de Global Vision Consulting.

LINEA DE TEJIDO ELASTICO CON SOPORTE DE SILICONA §
Y COMPRESION LOCALIZADA. :
PROPORCIONA MAXIMO CONFORT, FUNCIONALIDAD {

Y EFICACIA.

TEYDER es fabricante de productos ortopédicos a medida y en serie desde el ano 1988.
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